Kundenmagazin 2/2021

VALTRA TEAM Y

Energlequellen Forstamt AGCO CEO

der Zukunft Villingen-Schwenningen Starkes Wachstum
Umweltschonende Neuer Ausbildungs- far Valtra erwartet
Kraftstoffe schlepper & Seite 16

Seite 12 Seite 15 1 .

Prazisionslandwirtschaft in den Niederlanden

DAS BESTE AUS NEUEN
TECHNOLOGIEN HERRUSHOLEN ....



anTRA TEAM Kundenmagazin 2/2021

EDITORIAL

LIEBE LESERINNEN, LIEBE LESER,

das Jahr 2021 ist ein Besonderes.
Valtra feiert das 70-jahrige Bestehen
und die 5. Traktorengeneration ist
komplett. Gleichzeitig stellt uns die
globale Pandemie vor groBe Heraus-
forderungen. Fir lhre Loyalitat und
lhr Verstandnis méchten wir uns
recht herzlich bei Ihnen bedanken.

Aber das Jahr ist noch nicht vorbei.
Im Oktober starten wir mit dem

SmartTour-Truck in eine deutschland-

weite Vorstellungstour. Das ist die
groéBte und langste SmartTour, die
wir in Deutschland jemals gemacht
haben — mit 19 Standorten Uber
eine Dauer von 4 Wochen.

Und die nachste Feierlichkeit steht
schon vor der Tur. Seien Sie ge-
spannt. Und besuchen Sie uns auf
der Agritechnica 2022.

Mein Team und ich wiinschen Ihnen
alles Gute.

lhr

Peter Kogel

VERTRIEBSDIREKTOR
AGCO DEUTSCHLAND GMBH
GESCHAFTSBEREICH VALTRA
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Auto U-Pilot

T

AUTO U-PILOT AUTOMATISIERT |

Innovation

DAS VORGEWENDEMANAGEMENT

ahrend das Vorgewendemanagement U-Pilot
w noch per Knopfdruck aktiviert werden musste,

ist das bei der neuen Auto U-Pilot-Funktion
nicht mehr erforderlich.

Das herkémmliche U-Pilot Vorgewendemanagement
fuhrt eine Abfolge von vorprogrammierten Funktionen
am Vorgewende aus, wenn der Fahrer einen Knopf
drickt. Das neue Auto U-Pilot ist mit der GPS-Spurfiih-
rung Valtra Guide verknUpft. Dadurch kann das System
die gewunschten Funktionen automatisch aktivieren,
sobald der Traktor das Vorgewende erreicht.

lich, indem es eine Aufgabe automatisiert, die eigent-
lich viel Aufmerksamkeit erfordert. Es ist besonders
nutzlich beim Saen, Mahen und Pfliigen. Das System

. steuert die am Front- oder Heckhubwerk angebrachten
: Arbeitsgerate automatisch in der gewlinschten Reihen-
folge, wenn sie in das Vorgewende einfahren. ISOBUS-
: Anbaugeréate kénnen in der Regel den Abstand zur
Hinterachse des Traktors automatisch berechnen, so

: dass das Auto U-Pilot das Gerét genau an der richtigen
Stelle anheben und absenken kann. Wenn das Arbeits-
gerat nicht Uber ISOBUS verfligt, kann der Fahrer die

: Einstellungen einfach vor Arbeitsbeginn auf dem Smart-
Touch-Display eingeben und wahrend der Arbeit die

: Feinabstimmung machen.

Auto U-Pilot erleichtert die Arbeit des Fahrers erheb- :

Auto U-Pilot ist als Option fur Valtra Traktoren der

G-, N-, T- und S-Serie erhéltlich, die mit Valtra Guide
. ausgestattet sind. ¢

www.valtra.de
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VALTRA G-SERIE
ERNEUT AUSGEZEICHNET

Die Valtra G-Serie findet weiterhin
Anerkennung. Der Valtra G135 hat den
iF Design Award, einen der renommier-
testen Designwettbewerbe der Welt,

in der Kategorie Fahrzeuge fiir das
Produktdesign gewonnen. Der G135
war der einzige Traktor, der in diesem
Jahr beim if Design Award ausgezeich-
net wurde.

Zu Beginn dieses Jahres gewann die
G-Serie auch den Red Dot Design Award
2021 in der Red Dot: Product Design
Award-Reihe mit dem gleichen Modell
G135. Es war die vierte Red Dot-Aus-
zeichnung in der Geschichte von Valtra. e

Valtra bietet jetzt noch vielseitigere Optionspakete an. Weitere Informationen

zu Inhalt und Preisen der Pakete erhalten Sie bei lhrem Valtra Handler vor Ort.

NEUE OPTIONSPAKETE BIETEN NOCH MEHR ALTERNATIVEN

altra hat vor einem Jahr zusammen

mit der Einfihrung der G-Serie

neue Optionspakete eingeflihrt.
Valtra Traktoren kénnen nach wie vor
individuell angepasst werden, indem
man aus einer langen Liste an Optionen
und Zubehdrteilen auswéhlt. Die neuen
Optionspakete machen die Auswahl noch
einfacher und bieten eine gute Grundlage
fur weitere Anpassungen. In diesem
Herbst wird Valtra neue Optionspakete
anbieten, die noch mehr Méglichkeiten
bieten.

Die Optionspakete sind auBerdem
gunstiger als die Einzelbestellung. Je
nach Traktormodell, Optionspaket und
anderen Details liegen die Kosteneins-
parungen zwischen 800 und 8.500 € pro
Paket. Je umfangreicher das Paket ist,
desto gréBer sind die Einsparungen. e

Internet: www.valtra.de

Katja Vuori, Valtra Inc., katja.vuori@agcocorp.com

Komfort

Das Komfort-Paket steigert den Komfort und die Effizienz und ist fiir die meisten
Kunden ideal. Je nach Modellreihe umfasst das Paket Merkmale wie Vorderachs-
und Kabinenfederung, LED-Arbeitsscheinwerfer und einen Premium-Fahrersitz.

Komfort Pro NEU!
Komfort Pro bietet noch mehr Komfort, unter anderem mit einem Premium-Kabinen-
interieur. Komfort Pro ist nur fiir die Modelle der N- und T-Serie erhiltlich.

Technologie

Das Technologie-Paket bietet zusétzliche Funktionen fiir die Prazisionslandwirt-
schaft, wie z. B. das Spurfiihrungssystem Valtra Guide, ISOBUS und das ASR-
System (Antriebsschlupfregelung). Das Technologie-Paket ist ideal fiir Kunden,
die einen Traktor fiir anspruchsvolle Aufgaben suchen.

Technologie Pro

Technology Pro bietet zuséatzliche Funktionen fiir die Prazisionslandwirtschaft,
wie Task Doc Pro, Auto U-Pilot, Section Control und SmartTouch Extend mit
zusatzlichem Display.

Technologie Pro X NEU!
Technology Pro X beinhaltet Abonnements fiir die Task Doc Serverlizenz und
den Agrirouter sowie Valtra Section Control 36 und Variable Rate Control 5.

Frontlader und Frontlader Pro

Zwei Frontlader-Pakete sind ebenfalls erhéltlich und kénnen zu jedem der anderen
Optionspakete hinzugefiigt werden. Das Pro-Paket ist mit der Lift & Load-Funktion
ausgestattet, die das Transportgut automatisch wiegt und die Daten anschlieBend
speichert.
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Valtra Archiv, falls nicht anders vermerkt

Viestintatoimisto Medita Oy
Valtra ist eine weltweite Marke von AGCO



Weiterlesen: www.valtra.de/smarttour

VALTRA SMARTTOUR 2021

TEXT CHRISTIAN KESSLER FOTOS VALTRA ARCHIV

Ende Oktober startet Valtra eine
vierwdchige SmartTour an insgesamt
19 Standorten in ganz Deutschland.
Mehr dazu erfahren Sie auf
www.valtra.de/smarttour

Die Valtra SmartTour ist die Valtra
Erfahrung auf Radern. Erleben Sie
die neuen Produkte von Valtra wie
die neue G-, N- und T-Serie der

5. Generation. Und diskutieren Sie
mit unseren Experten Uber lhren
maBgeschneiderten Traktor.
Machen Sie lIhre Traume wahr!

Zusétzlich zeigen wir lhnen unser
Bedienkonzept im SmartTour-Truck.
Tauchen Sie ein in die Valtra Welt.

Willkommen an Bord
der Valtra SmartTour!

VALTRATEAM 5




Zusammen mit seinen Partnern
von Dacom und dem Valtra Handler
Van der Vegt analysiert Thijssen
den mit seiner Ebee-Drohne
aufgenommenen Ernte-Scan.




Niederlandischer Lohnunternehmer nutzt Smart Farming-Funktionen voll aus

VALTRA MACHT PRAZISIONS-
LANDWIRTSCHAFT FUR
JEDERMANN ZUGANGLICH

Der niederlandische Lohnunternehmer Christel Thijssen nutzt die
Smart Farming-Funktionen der Valtra Traktoren voll aus. Durch

die Kombination mit der lokalen Farm-Management-L6sung Cloudfarm
kann er die Vorteile an seine Kunden weitergeben.

TEXT UND FOTOS KOOS IN'T HOUT

,Die Prazisionslandwirtschaft ist in der
Landwirtschaft bereits etabliert. Aber
man kann die letzten Landwirte nur
Uberzeugen, wenn man ihnen die Vor-
teile zeigt.“, sagt Christel Thijssen,
ein Lohnunternehmer aus dem nord-
hollandischen Dorf Nieuwehorne.

Thijssen war schon immer an vor-
derster Front dabei, wenn sich neue
Mdglichkeiten fir sein Lohnunter-
nehmen boten. Das gilt auch fir die
Préazisionslandwirtschaft.

Als Thijssen im Frihjahr 2019 einen
Valtra T174 Direct mit SmartTouch
kaufte, hatte er bereits eine klare Vor-
stellung davon, wie er Funktionen wie
Valtra Guide, TaskDoc und die varia-
ble Mengensteuerung (VRC) nutzen
kann. Noch mehr Méglichkeiten eroff-
neten sich, als der Importeur Mechan
Group und der Softwareentwickler
Dacom Farm Intelligence die Valtra
Technologien mit der Farm-Manage-
ment-Losung Cloudfarm von Dacom
verknilpften.

Automatisches

Speichern von Erntedaten

,Wir wollen in Zukunft mehr mit den
Daten von Traktor und Gerat machen.
Dazu braucht man Anbau- und Ernte-
daten. Dacom hat eine starke Position
in diesem Bereich und ist internatio-

Lohnunternehmer Christel Thijssen, Frenk-Jan Baron vom Softwareentwickler Dacom
Farm Intelligence und Valtra Handler Mathijs van der Vegt priifen einen Anbauplan.

i nal tatig.“, sagt Marc de Haan, der
i bei der Mechan Group fur Valtra ver-
i antwortlich ist.

»,Uns hat auch gefallen, dass man

i die Traktordaten in Cloudfarm zum

i Beispiel mit Boden- oder Satelliten-
karten kombinieren kann. Als Thijs-
sen uns erzéhlte, wie er Anbaupléne
¢ zur Steuerung von Maschinen nut-
zen wollte, erwies er sich als idealer
¢ Partner, um die Smart Farming-Mog-
lichkeiten von Valtra Traktoren wei-
ter zu entdecken und zu entwickeln.
¢ Auch der értliche Valtra Handler Van

i der Vegt war mit Begeisterung dabei.”,
i fugt de Haan hinzu.

Kommunikation

i mit den Kunden

i Die Cloudfarm-Plattform bot Thijssen
die ideale Lésung, um Boden- und
Anbaudaten abschnittsweise zu erfas-
i sen und sie beispielsweise mit dem

i Anbauplan oder den Traktordaten

i zu verkniipfen. Vor allem aber nutzt
Thijssen Cloudfarm, um mit seinen
Kunden zu kommunizieren.

»Meine Kunden kénnen sich in

VALTRATEAM 7



Der Valtra T174 Direct von Thijssen hat Michelin XeoBib-

Reifen mit Reifendruckregelung fiir minimalen Bodendruck.

mein Cloudfarm-Konto einloggen und auf Daten
zu ihren Feldern zugreifen. Der Kunde kann zum
Beispiel einen Auftrag erstellen, um auf der Par-
zelle A 250 kg Diinger auszubringen. Die ausge-
brachte Menge kann auch fur verschiedene Teile
des Abschnitts angepasst werden. Ich sende den
Auftrag dann per Knopfdruck tber Task Doc an
meinen Valtra. Wenn ich auf der Flache ankom-
me, erkennt der Traktor das Feld automatisch
und ich aktiviere die Auftragsdatei. Dann muss
ich nur noch bis zum Beginn der ersten Spurlinie
fahren. Valtra Guide und Section Control Gber-
nehmen dann die Steuerung meines Diingerstreu-
ers. Gleichzeitig zeichnet Task Doc die geleistete
Arbeit auf. Diese Daten werden auch fir adminis-
trative Zwecke benétigt, da in den Niederlanden
eine Dokumentation der DiingungsmaBnahmen
vorgeschrieben ist.“, erklart Thijssen.

Ungeféhr 70 % seiner Kunden nutzen Cloud-
farm, um Auftragsdaten mit Thijssen zu teilen. Es
ist auch sehr einfach, eine Verbindung zur amtli-
chen Flurkarte in den Niederlanden herzustellen.

Keine Uberlappungen

Thijssen berechnet in der Regel 8 €/ha fir das
Ausbringen von Dingemitteln. Und die Kunden
koénnen zusétzlich 2 € fur die Smart Farming-
Daten bezahlen. Die Vorteile dieser Daten sind
erheblich, bestatigt Thijssen.

Es gibt keine Uberlappungen im Vorgewende
und an den Randern. Kein DlUnger gelangt in die
Gréaben. Und die Ausbringung erfolgt gleichma-
Big Uber das gesamte Feld. AuBerdem arbeite ich
mit meinen Geraten viel effizienter, ich fahre nicht
mehr so viel. In den Viehzuchtbetrieben habe ich
bereits eine Dlingereinsparung von etwa 40 %
erreicht. Und es gibt noch viel mehr zu erreichen.
Viele Viehzuchter betreiben Prézisionslandwirt-
schaft im Stall, aber noch nicht auf dem Feld.

Mit zwei kompakten SmartTouch-Bildschirmen
bleibt die Sicht nach drauBen optimal.

8 VALTRATEAM 2/2021
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Karten und Scans des Pflanzenwachstums werden zur Erstellung von Diinge-
pléanen verwendet. Der untere Teil dieses blau markierten Abschnitts wurde
uberflutet. Das bedeutet, dass das Pflanzenwachstum dort zuriickgeblieben
ist (gelb-rote Bereiche auf der NDVI-Karte). Aus agronomischer Sicht bie-

tet eine h6here Diingerdosis an den griin markierten, besseren Stellen den
héchsten Ertrag.




Ein zweiter SmartTouch-Bildschirm ermdéglicht es Thijssen, die Daten des Traktors und
des angeschlossenen ISOBUS-Gerits gleichzeitig zu sehen, ohne dass er den Bildschirm
wechseln muss. Alle Daten und Einstellungen von Traktor und Gerét sind in Reichweite.
Der Bildschirm oben stammt von einer Uberwachungskamera.

Standortspezifisches

Streuen und Spriihen

Wenn der Kunde es wiinscht, kann
Thijssen auch standortspezifisch
streuen und spriihen. Mit kostenlosen
Satellitenbildern oder mit den Daten
seines Yara N-Sensors wird eine Kar-
te erstellt. Auch das bietet erhebliche
Vorteile.

»,Mit dem teilflachenspezifischen
Streuen und Sprihen erhélt man ei-
nen homogeneren Bestand und die
Futterqualitat ist gleichmaBiger. Der
Preis ist zwar etwas teurer. Aber man
hat trotzdem alle Vorteile der Prazisi-
onslandwirtschaft.”

Trotz der vielen Vorteile stellt der
Lohnunternehmer fest, dass der
Schritt zum standortspezifischen
Streuen und Sprihen fir viele Vieh-
halter noch immer ein Hindernis
darstellt.

»Sie sind sich der Unterschiede im

Boden oft nicht ausreichend bewusst.
Valtra Werk, um das zu erméglichen.

i Und auch die Kommunikation mit mei-

i nem Yara N-Sensor erforderte eine
maBgeschneiderte Lésung. Zum Gliick
: ist Van der Vegt immer auf dem neues-
i ten Stand der Technik. Und wenn nétig,
i werde ich auch von zwei erfahrenen

i Technikern des Importeurs unterstiitzt.
. Die Unterstitzung durch die Mechan
Group ist wirklich hervorragend.” e

Und oft hdngen sie auch an ihrer al-
ten Arbeitsweise, nach jedem Schnitt
die gleiche Dlngerdosis zu geben.
Im Winter werde ich mit ihnen Uber
den alternativen Ansatz sprechen,
den ich ihnen anbieten kann. Nach
und nach werden wir mehr und mehr
Kunden von den Vorteilen lUberzeu-
gen. Auch die steigenden Diingemit-
telpreise sind eine Hilfe.“

: MaBgeschneiderte Losungen

i Das Lohnunternehmen Thijssen ver-
fagt nun Uber ein System, das eine
einfache und prazise Kommunikation
¢ mit den Kunden ermdglicht.

yValtra stellt nur Traktoren her und

i profitiert daher von der Tatsache,

i dass Daten mit Anbaugeraten aller
Marken ausgetauscht werden kénnen.
i Meine Ansprechpartner bei Dacom
sind auch der Meinung, dass die

i AGCO Marken am besten mit

{ ISOBUS-Anbaugeraten zusammen-
arbeiten.”, sagt Thijssen.

Thijssens Valtra Handler Van der

Vegt hat ebenfalls eine wichtige Rolle
. gespielt.

»~Mein Handler war absolut unver-

zichtbar, von der Bestellung des

i Traktors bis zur Inbetriebnahme. Ich
i wollte zum Beispiel unbedingt den

i Dlngerstreuer (iber einen zweiten
SmartTouch-Bildschirm steuern.

Und Van der Vegt beriet sich mit dem

Ein-Mann-Lohnunternehmen mit

Schwerpunkt auf Spezialaufgaben

Christel Tijssen ist kein gewdéhnlicher Lohn-
nehmer. Er hat nur einen Traktor, keine Mit-
arbeiter und einen begrenzten Maschinen-
park fur eine begrenzte Anzahl von Auf-
gaben. Sein Valtra T174 Direct ist mit Valtra
Connect, Valtra Guide und Reifendruck-
regelung ausgestattet, um Bodenverdich-
tungen auf den Feldern seiner Kunden zu
vermeiden. An der Rickseite der Kabine
sind Kameras zur Uberwachung der Arbeits-
gerate angebracht. Thijssen ist spezialisiert
auf Prazisionsdlngerstreuung, Bodendes-
infektion, Bodenvorbereitung und Boden-
bearbeitung.

Immer innovativ

Thijssen versucht, sich von der Konkurrenz
abzuheben, indem er immer an der Spitze
der Innovation steht. Er war der erste nie-
derlandische Lohnunternehmer, der Droh-
nen zur Aufnahme von Feldbildern ein-
setzte. Thijssen setzt auch einen Veris-
Bodenscanner und einen Yara N-Sensor
ein, um Pflanzen zu analysieren und seinen
Dungerstreuer zu steuern. Er wird oft von
Maschinenherstellern gebeten, neue
Gerate zu testen. Derzeit testet er die
Unkrautbehandlung durch Elektroschock.

Dacom liefert weltweit Losungen

fiir die Prazisionslandwirtschaft

Dacom Farm Intelligence aus Emmen ent-
wickelt seit Uber 30 Jahren Hard- und Soft-
warelésungen fur Landwirte und die Agrar-
industrie. So bietet Dacom Landwirten bei-
spielsweise eine cloudbasierte Software fir
das Anbau- und Bewé&sserungsmanagement.
Dacom entwickelt und liefert auch Wetter-
stationen und Bodenfeuchtesensoren sowie
Wetterdaten, die separat verkauft werden.
Farmlook ist ein von Dacom entwickeltes
Tool zur zentralen Erfassung und Verarbei-
tung von Parzellen-, Anbau- und Wetterda-
ten Uber das Internet. Dacom ist weltweit

in mehr als 40 Landern tatig und hat mehr
als 26.000 Kunden. Dacom wurde vor
kurzem von dem israelischen Unternehmen
CropX GUbernommen, einem weltweit flihren-
den Unternehmen im Bereich der landwirt-
schaftlichen Datenanalytik.
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KREISBAUHOF EUSHIRCHEN

AUF VALTRA T234 DIRECT

TEXT STEFAN KIRWEL LANDTECHNIK E.K. / CHRISTIAN KESSLER FOTOS STEFAN KIRWEL LANDTECHNIK E.K.

m Sommer 2021 hat der Kreis-
bauhof Euskirchen einen Valtra
T234 Direct fir den Kommunal-
einsatz angeschafft. Hauptein-
satzgebiete des neuen Traktors
sind das Mahen von StraBenrédndern
im Sommer sowie der Winterdienst.

10 VALTRATEAM 2/2021

Der Traktor hat nicht nur eine

i SkyView-Kabine mit QuickSteer-

i Schnelllenkung und TwinTrac-Ruck-
fahreinrichtung. Der Handler Stefan
Kirwel Landtechnik e.K. hat den

i Traktor an die individuellen Bediirf-

i nisse des Kreisbauhofs angepasst.

: Daflr wurde der Traktor mit einem

i Haubenkamerasystem fiir den vollen

i Rundumblick ausgestattet. Ein Front-
: und Heckbdschungsméahgerét von
Mulag sorgen filr ausreichend Schlag-
i kraft wahrend der Saison. Und die

i Nokian-Bereifung bringt die Leistung



Ubergabe des Valtra T234 Direct-Kommunal-
traktors mit Handler Stefan Kirwel (links),
Gebietsleiter Martin During (rechts) und dem
Team des Kreisbauhofs Euskirchen (Mitte).

Valtra T234 mit Mulag Heckbdschungsméaher GHA 700
und Frontbdschungsmaher MRK 300 G im Einsatz.

e 1T}

i own

o

e Verkauf

s Hoparatur
nnahme

Ersatzteile

Fahreransicht mit Kameradisplays (oben links & rechts),
Mulag m|control (unten links), SmartTouch-Armlehne
und separatem Bedienjoystick (unten rechts).

Haubenkamerasystem am Valtra T234.

der Maschine auf die StraBe.

Kaufentscheidend fir den T234
waren die Einfachheit von Bedienung
und Ruckfahreinrichtung. Auch
Service und Kundennéhe des Héand- Sl
lers waren ausschlaggebend. = ; P

Valtra T234 Direct bereit zur Auslieferung.
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| j E @ [H] Energiequellen der Zukunft

Verbrennungsmotoren werden in absehbarer Zeit nicht verschwinden

Fiir 10 Stunden Pfliigen mit einem 233 kW-Traktor
bei 80 % der maximalen Leistung werden

ca. 540 kg Diesel oder 10.000 kg Lithium-lonen-Batterien bendtigt.

" ._..'. TR -\.' ! o . h !
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»«Wenn man dem Wasserstoff Hohlendioxid hinzufiigt,
kann man kohlenstoffneutralen Diesel herstellen."

STOFFE

erbrennungsmotoren
werden auch in Zukunft
schwere Maschinen antrei-
ben. Aber die verwendeten
Kraftstoffe werden sich
andern. AuBerdem kénnte Strom in
irgendeiner Form im Antriebsstrang
des Traktors eingesetzt werden.

,Wir haben neun verschiedene
Alternativen untersucht, von Etha-
nol und Wasserstoff bis hin zu
Hybrid- und Biogasldsungen. Wir
haben diese im Laufe der Jahre in
zahlreichen Traktoren getestet und
verfligen Uber jahrzehntelange Er-
fahrung, zum Beispiel mit Ethanol.
Es ist schwierig, die Zukunft vor-
herzusagen. Aber wir stitzen un-
sere Schlussfolgerungen auf den
Gesetzen der Physik.“, sagt Kari
Aaltonen, R&D Director bei AGCO
Power.

Viele alternative Kraftstoffe sind
fur Pkw und leichte Nutzfahrzeuge
geeignet, nicht aber flr groBe Trak-
toren. Ein 400 PS-Traktor brauchte
beispielsweise eine mehr als 10 t
schwere Batterie, um einen 10 h-
Arbeitstag durchzuhalten. Ebenso
wirden Methan und Wasserstoff
groBe runde Tanks erfordern, die
sich nur schwer auf einem Traktor
unterbringen lassen. Ethanol hat
eine bessere Energiedichte als
Gase. Aber es enthalt auch fast 40
Prozent weniger Energie als Diesel.
AuBerdem bendtigt Ethanol einen
komplexen Katalysator, Kaltstarts
sind schwieriger, und im Schmierdl
kann sich Wasser ansammeln.

Nach Angaben von Kari Aaltonen, F&E-Direktor bei AGCO Power, hat das Werk neun
verschiedene alternative Kraftstoffe untersucht, von Ethanol und Wasserstoff bis hin zu
Hybrid- und Biogaslésungen.

: Diesel aus Wasserstoff
Aaltonen glaubt, dass die alternati-

: ven Energiequellen, die am schnells-
i ten zur Verfugung stehen werden, mit :
i dem bestehenden Verteilungsnetz
und den Maschinen kompatibel sind.
i Die Lebensdauer von Traktoren und

i Anbaugeraten betragt Dutzende

¢ von Jahren. Und der Austausch des
aktuellen Kraftstoffverteilungsnetzes
wird schwierig sein.

»,Die Umwandlung von Wasser-

: stoff in flussigen Kraftstoff scheint
i vielversprechend. Wenn Kohlen-

: dioxid zu Wasserstoff hinzugefiigt
wird, kann Diesel hergestellt wer-
den, der kohlenstoffneutral ist.

i AuBerdem ist er einfach zu verteilen :
: und zu verwenden.*
,Erneuerbare Biodiesel der zwei-
ten Generation, wie MyDiesel von
. Neste, sind ebenfalls eine sehr gute

: Option. Sie werden aus Abféllen
i hergestellt und sind von besse-
i rer Qualitat als fossiler Diesel. Das

Problem ist, dass es nicht genu-

. gend Rohstoffe gibt, um alle Trak-
i toren auf der Welt damit zu betrei-
i ben.”

Wahrend vollelektrische GroB-

traktoren sehr unwahrscheinlich
sind, kdnnten sich verschiedene
i Hybridlésungen durchsetzen.

,In Zukunft kdnnen viele ver-

i schiedene Stromquellen zum Ein-
i satz kommen. Kleine Traktoren

i koénnten potenziell mit Strom be-
trieben werden. Und Maschinen,

die zur Viehfutterung eingesetzt

werden, kénnten mit Biogas betrie-

i ben werden. Wir untersuchen alle

verschiedenen Optionen und sind

. bereit, die richtigen Lésungen zu

finden.“, bestéatigt Aaltonen.
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Bei der Regeneration werden RuB3, Schwefel und andere
Verunreinigungen verbrannt, die sich im DPF-Filter, SCR-
Katalysator und anderen Abgasreinigungssystemen
angesammelt haben. Die Regeneration dauert zwischen
30 und 60 Minuten. Wahrend dieser Zeit muss die Zug-

maschine im Freien stillstehen.

Was passiert mit meinem Traktor?

REGELMASSIGE REGENERATION REINIGT
DEN DIESELPARTIKELFILTER

esitzer von neuen Valtra Mo-
dellen werden mdglicherwei-
se Uberrascht sein, wenn ihr
Traktor sie Uber die Notwen-
digkeit einer Regeneration informiert.
Dies ist eine relativ neue Funktion,
die den Dieselpartikelfilter (DPF) und
andere Emissionskontrollsysteme im
Abgasrohr reinigt. Wahrend der Rege-
neration bleibt der Traktor stehen und
der Motor lauft mit hoher Drehzahl, um
Verunreinigungen zu verbrennen.
»Die Regeneration wird immer beim
Service vor dem Motordlwechsel
durchgefihrt. Aber der Traktor kann

Der Bedarf an Regeneration héangt von
der Belastung des Traktors und der
AuBentemperatur ab. Wenn der Trak-

tor im Winter viel oder nur gelegentlich

gefahren wird, kann eine Regenerati-
on zwischen den regelmaBigen War-
tungsintervallen erforderlich sein. Wird
der Traktor hingegen hauptséchlich

im Sommer mit voller Leistung gefah-
ren, ist eine zuséatzliche Regeneration
maoglicherweise nicht erforderlich.”,

14 VALTRATERM 2/2021

erklart Tiina Herlevi, Leiterin des
Technischen Service Valtra EME.

Die Regeneration ist ein vollauto-

i matischer Vorgang, der fiir den Fah-
i rer sehr einfach ist. Der Traktor erhéht :
¢ die Temperatur der Abgase auf tiber
500°C. Das reicht aus, um Schwefel
und Partikel, die sich im Filter ange-
sammelt haben, zu verbrennen. Der

i Vorgang ist vollstandig automatisiert,
: und der Fortschritt kann auf dem

: Display in der Kabine verfolgt werden. :
Der Fahrer kann auch sehen, wie viel '
Zeit das Verfahren in Anspruch neh-
: men wird.

sie auch zu anderen Zeiten empfehlen. :

: An einem sicheren

. Ort im Freien parken

Wenn eine Regeneration erforderlich :
ist, sollte der Traktor nach drauBen an
i einen sicheren Ort gefahren werden,
i an dem ein geringes Brandrisiko be-
i steht. Der Motor und die Abgase kon- :
: nen wihrend der Regeneration sehr
heiB werden. Daher sollte der Traktor
: nicht unter einem Baum oder in einem :
i Raum abgestellt werden. Wenn der

TEXT TOMMI PITENIUS FOTO VALTRA ARCHIV

: Regenerationsbedarf zu einem un-
glnstigen Zeitpunkt eintritt, kann er
¢ fanfmal um finf Minuten verschoben
i werden. Die Notwendigkeit einer Re-

generation wird durch einen Piepton,

: einen Text auf dem Display und eine
i reduzierte Motorleistung angezeigt.

»~Je nach Modell kann die Regene-

ration entweder lber einen Schalter
i oder Uiber ein Men(i aktiviert werden.
Bei Traktoren, die den Emissionsvor-

schriften der Stufe 4 entsprechen,

: ist das Verfahren etwa 10 Minuten
schneller als bei Traktoren der Stufe

: 5, die je nach Bedingungen 30 bis 60
i Minuten benétigen. Die Regeneration
i dauert bei extremer Kalte langer als

! bei Hitze.“, fiigt Herlevi hinzu.

Der Fahrer muss und sollte wéh-
rend der Regeneration nichts tun. Der

i Traktor muss im Leerlauf mit ausge-
i kuppelter Zapfwelle und angezogener

Handbremse stehen bleiben. Mit an-

deren Worten: Der Traktor kann wéh-
: rend der Regeneration nicht benutzt

werden. Und das Betétigen des Gas-

i pedals bricht den Vorgang ab. e



Oberbiirgermeister Jiirgen Roth und Biirger-
meister Detlev Biihrer freuen sich gemein-

as
sam mit Forstamtsleiter Tobias Kiihn und
den angehenden Forstwirten liber die neue
Bereicherung.

TEXT STADT VILLINGEN-SCHWENNINGEN / CHRISTIAN KESSLER FOTOS STADT VILLINGEN-SCHWENNINGEN

Fir die Ausbildung zukinftiger Forstwirte hat das Forst-
amt der Stadt Villingen-Schwenningen einen neuen
Ausbildungsschlepper fiir rund 90.000 € angeschafft.

»sUnsere Azubis hatten ein Leuchten in ihren Augen,
als wir den Schlepper diese Woche abgeholt haben.“,
erzahlt Forstamtsleiter Tobias Kiihn.

Fur die Lehrzeit ist ein solches GroBfahrzeug sehr
wichtig, da es einen groBen Einsatzbereich hat. Es wird
unter anderem genutzt, um Holz zu riicken, Bdume zu
fallen oder auszuheben, wenn diese schief stehen. Nun
kénnen die Azubis sich mit den Grundfunktionen und
dem Umgang mit dem Schlepper unter fachkundiger
Anleitung vertraut machen.

Der Valtra N 104 kommt daneben auch als Unfallver-
hitungsfahrzeug zum Einsatz und, um nach Stirmen
Wege frei zu rdumen. Ganze 115 PS hat der finnische
Schlepper zu bieten, der von der MHS-Service GmbH
fur den forstwirtschaftlichen Einsatz umgebaut und
mit Zange und Winde versehen wurde. Valtra N104 mit Frontlader und Riickezange.
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Eric Hansotia hat im Januar 2021 das Amt
des Prisidenten und CEO von AGCO iiber-

—— nommen. Hansotia bestatigt, dass Valtra
eine Kernmarke von AGCO ist, in die stark
investiert wurde und die in Bereichen wie

—

Kundenorientierung fithrend ist.

~JALTRA IST EINE
KERNMARKE VON AGCO,
DIE WIR AUSBAUEN WOLLEN."

Laut Eric Hansotia, der im Januar das Amt des Prasidenten und CEO von AGCO
Ubernommen hat, ist Valtra eine Kernmarke von AGCO. In den letzten Jahren
wurden erhebliche Investitionen in die Werke und Produkte von Valtra getatigt.
Und jetzt ist es an der Zeit, diese Investitionen zu nutzen und zu wachsen.

Valtra war ein Pionier in Sachen Kundenorientierung und digitale Dienstleistungen,
die in Zukunft noch schneller ausgebaut werden sollen.

TEXT TOMMI PITENIUS FOTO VALTRA ARCHIV
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er neue CEO von AGCO,
Eric Hansotia, wuchs auf
dem Land im nérdlichen
Bundesstaat Wisconsin in
den USA auf. In der Region
leben viele Nachfahren von Skandi-
naviern. Und auch die Landwirt-
schaft &hnelt der in Nordeuropa mit
ihren Heuwiesen, roten Scheunen,
Heuballen, Getreide und Wéldern.

,lch war Vorsitzender der ortli-
chen Jugendorganisationen 4-H und
Future Farmers of America. Und ich
habe mich schon als Kind flr die
Landwirtschaft begeistert. Ich habe
Maschinenbau studiert und 20 Jah-
re lang bei John Deere gearbeitet,
bevor ich 2013 zu AGCO kam.“, sagt
Hansotia.

In seinen friheren Positionen hat
Hansotia viel mit Finnen gearbei-
tet und auch dreieinhalb Jahre in
Deutschland gelebt. Er hat gelernt,
mit Menschen aus vielen verschie-
denen Kulturen zu arbeiten.

»2Amerikaner sind wie ein Pfirsich:
auBen weich, aber innen hart. Mit
Amerikanern kann man leicht Small-
talk fUhren, aber im Inneren gibt es
einen harten Kern, der es schwer
macht, ganz hineinzukommen. Die
Finnen hingegen sind wie eine Ko-
kosnuss: Sie scheinen auBen hart
zu sein, aber innen sind sie extrem
freundlich.”

Valtra ist fiihrend
in der Kundenorientierung
Hansotia ist der Meinung, dass
Valtra in Bezug auf Kundenorientie-
rung und digitale Lésungen eine
Vorreiterrolle einnimmt.

sValtra ist in Bezug auf Kunden-
orientierung allen anderen in der
Branche weit voraus. Das Valtra
Team ist extrem kundenorientiert.
Und wir méchten, dass sich AGCO
als Ganzes in diese Richtung ent-
wickelt. Kundenorientierte Losungen
sind méglich, weil die Menschen
bei Valtra die Landwirtschaft ken-
nen. Ein gutes Beispiel daflr ist
SmartTouch, bei dem man nie mehr
als zwei Ebenen nach unten gehen
muss. Das Unlimited Studio ist

|

ebenfalls etwas, das niemand sonst
. in dieser Branche anbietet.”

Laut Hansotia hat die Kunden-

: orientierung und der maBgeschnei-
i derte Ansatz von Valtra dazu ge-

. fiihrt, dass das Unternehmen sehr
i spezifische Kundensegmente bedie-
i nen kann, von Flughé&fen bis hin zu
i Verteidigungskréaften. Gleichzeitig
erflllen die Individualisierung, die

: Prazisionslandwirtschaft und die
digitalen Dienstleistungen auch die
¢ Anforderungen der Landwirtschaft.

: Verdoppelung

. des Geschifts von Valtra

Im Valtra Werk in Suolahti wurde

¢ krzlich ein neues Logistikzentrum

: fertiggestellt. Und eine neue Lackie-
{ ranlage befindet sich derzeit im Bau.
: Dariiber hinaus wurden im Motoren-
werk in Linnavuori Investitionen von
i mehr als 100 Millionen Euro getétigt.
: Auch in die Entwicklung der neuen
Traktormodelle von Valtra wurde viel
investiert.

LValtra ist eine Kernmarke von

: AGCO. Und diese Investitionen

. spiegeln AGCOs Glauben an Valtra
. und Engagement fiir die Marke
wider.”, betont Hansotia.

Die Produktpalette von Valtra

L wird in Europa nicht um M&hdre-

scher erweitert, obwohl diese auf

i dem brasilianischen Markt erhélt-

¢ lich sind. Und auch das Vertriebs-
netz wird nicht auf neue Kontinente
ausgedehnt. Die Strategie besteht
vielmehr darin, das Geschaft mit der

bestehenden Produktpalette und

: auf den bestehenden Mérkten aus-
¢ zubauen. Die interne Zusammenar-
beit zwischen den Valtra Niederlas-
sungen in Brasilien und Europa soll
i ebenfalls verstarkt werden.

,lch bin immer wieder erstaunt

: Uber den geringen Marktanteil von

{ Valtra auBerhalb Skandinaviens und
Brasiliens. Ich bin der Meinung,

i dass die Produkte und Dienstleis-

i tungen von Valtra so hervorragend
sind, dass Valtra mit seinen derzei-
: tigen Produkten und Absatzmérkten
©in 5 bis 10 Jahren doppelt so groB

. sein kann.” e

Eric Hansotia

Heimat Wisconsin, USA
Position AGCO Prasident und CEO
Alter 53

Ausbildung Master-Abschluss in
Maschinenbau, MBA

Berufliche Erfahrung
John Deere, AGCO 2013 =
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Auf die Valtra Art

BEREITS 70 JAHRE
KUNDENORIENTIERUNG

ie Geschichte von Valtra besteht :
aus viel mehr als nur Pferdestar- :

ken, Stahl und Technologie. In
der Tat sind die Unterschiede zwi-
schen den Traktoren konkurrierender
Marken oft geringer als die Unter-
schiede in den Geschéaftskulturen.
Man kann es auch so sehen, dass
Unterschiede in der Arbeitsweise
auch zu Unterschieden in der Tech-
nologie gefuhrt haben.

Das charakteristischste Merkmal
in der 70-jéhrigen Geschichte von
Valtra ist die Kundenorientierung.
Vor allem in den 1950er und 1960er
Jahren war Valmet ein kleinerer
Traktorhersteller im Vergleich zu den
Branchenriesen wie Ford und Fiat.
Auf der anderen Seite gab es in
Europa Dutzende kleiner, lokaler
Traktorenhersteller wie Valmet. Da
sich der Markt von Valtra im ersten
Jahrzehnt im Wesentlichen auf Finn-
land beschrankte und im zweiten
Jahrzehnt Brasilien hinzukam, war
das Unternehmen von Natur aus nah
an seinen Kunden und konnte eine
stabile Beziehung zu ihnen aufrecht-

erhalten. Die KundenbedUrfnisse
waren bekannt und wurden schnell

i umgesetzt.

Direktverkaufe bringen

die Kunden ins Werk

¢ In Finnland verkauft Valtra seit An-

i fang der 1990er Jahre Traktoren di-
rekt, ohne ein eigenes Handlernetz.
: Der groBte Teil der Wartung und
Reparaturen wird von unabhéngigen
i Servicepartnern tibernommen.

. Dieser einzigartige Ansatz auf dem
¢ finnischen Markt schafft eine véllig
{ neue Verbindung der Kunden mit
dem Werk.

Die Fabrik in Suolahti hatte auch

i vorher schon viele verschiedene

i Besuchergruppen empfangen. Aber
i nach der Einfiihrung des Direktver-
kaufs und der maBgeschneiderten
Traktoren kamen die Kunden, um
zu sehen, wie ihre Traktoren gebaut
i wurden. Tatséchlich besuchen jedes
i Jahr tiber 10.000 Besucher aus
aller Welt das Werk, was es zur mit
Abstand gréBten Touristenattraktion
i der Region macht. Aufgrund der

OLDTIMER

TEXT TIMO TEINILA FOTOS VALTRA ARCHIV

Das Valtra Werk

in Suolahti, Finnland,

ist die griBte Touristen-
attraktion in der Region.

Coronavirus-Pandemie wurden die Kun-
denbesuche voriubergehend ausgesetzt,
werden aber fortgesetzt, sobald es die
Situation erlaubt.

Service, Ersatzteile und

Verkauf bilden ein Dreieck

Der kundenorientierte Ansatz von

Valtra beinhaltet traditionell eine enge
Teamarbeit zwischen Service, Ersatzteil-
wesen und Vertrieb. Diese Teamarbeit
beginnt bereits in der Forschungs- und
Entwicklungsabteilung, da die Wartung
und Instandhaltung neuer Traktormo-
delle bereits in der Konstruktionsphase

i berlicksichtigt wird.

Nicht nur im Werk in Suolahti, son-

i dern auch bei den Valtra Importeuren

¢ und Handlern wird auf eine effektive
Zusammenarbeit zwischen Service,
Ersatzteilen und Vertrieb Wert gelegt.

¢ In der Landwirtschaft ist es nicht untib-
lich, dass der Service innerhalb einer

i Organisation oder sogar als separates

. Unternehmen vollstdndig vom Verkauf
getrennt ist. Bei Valtra stehen alle Berei-
i che in engem Kontakt zueinander.

Und die Handler werden ermutigt, sich
i ebenfalls zu beteiligen.

Kundenbestellsystem

i und das Unlimited Studio

i Der sichtbarste Beweis fiir die Kunden-
i orientierung von Valtra ist das Kunden-
. auftragssystem, das bereits seit mehr
als 20 Jahren besteht. In den letzten

i Jahren wurde es mit dem Unlimited

: Studio weiter verfeinert. Dort werden

i Traktoren nach den Wiinschen der

i Kunden maBgeschneidert angepasst.
AuBer den Gesetzen der Physik und
der StraBenverkehrsordnung gibt es

i keine Grenzen. ®
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FAMILIENTRADITION
AUF DEM WITTHOH

Der Aichhalder Hof der Familie Diener liegt auf dem 862 m hohen
Witthoh sudlich von Tuttlingen in Baden-Wiurttemberg. Der erst-
mals im 16. Jahrhundert erwdhnte Betrieb setzt auf Milchviehhaltung,
Ackerbau, Grinland, eine Biogasanlage und Traktoren von Valtra.

TEXT TEXT MHS-SERVICE GMBH / CHRISTIAN KESSLER FOTOS MHS-SERVICE GMBH
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Valtra N154e Versu mit Vierfachschwader.

uf 60 ha Acker und 70 ha Grinland baut die
Familie Diener Getreide, Mais und Raps nach Valtra T234 Direct mit Dungstreuer.
den Richtlinien des integrierten Anbaus an.
Martin Diener hat den Betrieb von seinem
Vater Ulrich Diener Gbernommen und fihrt
diesen mit seiner Familie und zwei weiteren Mitarbei-
tern. Zusétzlich leben rund 10 Ochsen, 50 Milchkihe,
60 Stuck Jungvieh und 3.000 Legehennen auf dem
Betrieb.

2012 hat die Familie mit dem N121 ihren ersten
Valtra gekauft. Das war auch das erste Jahr flr den
Handler MHS und die Marke Valtra war noch relativ
unbekannt in der Region. Zuverldssig erledigte der
N121 seinen Job. 2018 wurde er dann mit mehr als
4.000 Betriebsstunden durch einen N154e Versu
mit SmartTouch-Armlehne ersetzt. Die Maschine hat
sich mit ihrem 4-Zylinder Motor als sehr leistungs-
stark erwiesen und wird sowohl fur leichte als auch Valtra N154e Versu und T234 Direct
schwerere Arbeiten eingesetzt. bei der Giilleausbringung mit Zubringer.

,Dank der Bedienerfreundlichkeit und des enorm
hohen Komforts ist der N154 zu einem sehr beliebten
Schlepper bei unseren Fahrern geworden.”, so Martin
Diener.

Im Jahr 2020 stand dann der néchste Traktor-
wechsel auf dem Betrieb an.

»Aufgrund der Zuverlassigkeit der Maschinen, der
einfachen Bedienung und des ausgezeichneten Service
der Firma MHS haben wir uns dann flr einen T234
Direct mit SmartTouch-Armlehne und Valtra Guide-
Spurflhrung entschieden. Wir sind sehr zufrieden mit
dem Gesamtpaket. Ein guter Service ist fir uns von
sehr hoher Bedeutung.”, sagt Senior Ulrich Diener.
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KENNEN SIE DIE FRONTPARTIEN
DER VERSCHIEDENEN VALTRA BRUREIHEN?

Mal sehen, ob Sie Ihre Valtra Modelle wirklich kennen!
Kdnnen Sie sagen, welche Frontpartie zu welcher Baureihe gehort? Das ist gar nicht so einfach, wie Sie vielleicht denken.
Tipp: Achten Sie auf die Anzahl der Leuchten, denken Sie an die neuesten Produkteinfiihrungen und
achten Sie auch auf die Farben!
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Die gesamte Valtra Collection gibt’s auf: www.shop.valtra.com KO”ek‘tion

A |
1ED

=UE'PRODUKTEUND ]

™
|

IRINRN Ir
WARME

KAPUZEN-
PULLOVER vosossoe-or 66,20 £ STRICKIACKE waornsr 14 €

Kapuzenpulli mit ReiBverschluss und Seitliche ReiBverschlusstaschen und

groBen Taschen auf der Vorderseite Brusttasche. Breiter elastischer Rippen-

sowie einer Brusttasche. Elastische bund an Saum und Armeln. Valtra

Rippenbiindchen an Saum und Armeln. Logodruckguf Vorder- und Riickseite.

20 mm-Reflektoren an den Armeln. 100 % Polyester. GréBen: S—-XXXL
HAUSSCHUHE 22,1 0€ 100% Polyester. GréBen: S-XXXL .|

Dunkelgraue Hausschuhe fur

den Innenbereich.

GroBen: 40-42 vaz803230
43-45 V42803231
46-48 V42803232

b » ,

GLASER veoscosoo 18,20 €

Zwei 0,5 Liter-Bierglaser
in Geschenkverpackung.

LEBENSMITTEL- |
8370¢ =

THERMOSKANNE 250150

Fassungsvermdgen 710 ml. Edelstahl. Halt Speisen \a

bis zu 9 Stunden warm und bis zu 12 Stunden kalt. . .
sl -

Der Deckel kann als Schale verwendet werden. 1™ 1

Diese und viele andere groBartige Produkte sind online unter shop.valtra.com

oder bei lhrem Valtra Handler vor Ort erhaltlich.

Alle Rechte vorbehalten. VALTRATEAM 23



Modellreihen

www.valtra.de

MODELL MAX. PS* : MODELL MAX. PS* MAX. PS*
F75 75 i A75 75 : MOPELE STANDARD | BOOST
F85 85 i A85 85 i G105 105 110
F95 95 i Ass 95 i G5 115 120
F105 105 i A105 105 i G125e 125 130
L A115 115 i G135 135 145
A125 125 . Alle Modelle der G-Serie sind mit dem
A135 135 Lastschaltgetriebe als HiTech, Active und

Alle Modelle der A-Serie sind mit dem HiTech- Versu erhaltlich.

(12+12R) Getriebe erhéltlich. Die Modelle
A75-A95 sind auch mit dem HiTech 2-Getriebe
und die Modelle A105-A115 mit dem HiTech
4-Getriebe verfligbar.

MAX. PS*
MODELL
STANDARD BOOST

T145 155 170

T155 165 180 : :

T1756 175 190 N-Serie S-Serie

T195 195 210 MAX. PS* MAX. PS*

MODELL MODELL

T215 215 230 : STANDARD BOOST STANDARD BOOST

T235 235 250 i N135 135 145 : S274 270 300

T235 Direct 220 250 i N155e 155 165 : S294 295 325

T255 235 271 ¢ N175 165 201 : S324 320 350
Die Modelle der T-Serie sind mit dem { Die Modelle der N-Serie sind mit dem i s354 350 380
Lastschaltgetriebe als HiTech, Active, und Lastschaltgetriebe als HiTech, Active und S374 370 400
Versu erhaltlich. Das Stufenlosgetriebe ist fur Versu erhaltlich oder mit dem Stufenlosgetriebe S$394 400 405
alle Modelle mit Ausnahme T255 verfiigbar. als Direct. :

*1SO 14396

Youl D)

www.youtube.com/ValtraDEAT

www.valtraconnect.com

f o)

www.facebook.com/ValtraDEAT www.instagram.com/ValtraDEAT



